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3就職先について



4就職先について

企業選びの決め手

・尊敬できる方が多い

・還元先が明確

・海外に関わる機会がある

・働きやすい環境がある



5ゼミと就職活動

活かせたこと
・文章力
・論理的思考力
・プレゼン能力
→ES作成やGDでの発言、面接での対応に活かされた！

・面接で話すことができるエピソード
→考え抜くこと、細部までこだわること、チームプレーなどについて、
具体的なエピソード（三田論、ポスターセッション）を用いて、
自信を持って話すことができた！



6ゼミと就職活動

・同期との他己分析
→ずっと一緒に活動している同期からの分析は、とても参考になる。
面接では「周囲からどのような人だと言われることが多いですか？」
と聞かれることも多い！

・先輩からのサポート
→行きたい企業にいらっしゃる先輩に連絡すると、とても丁寧に返信
してくださった！



7就職活動を終えて

やって良かったこと
・様々な社会人のお話を聞いた
・早い時期にかなりの量のESを書いたり、GDや面接を受けたりした

後悔していること
・初めから業界や企業を絞りすぎた
・あまり友達と情報共有をしていなかった
・遅い時間に面接の予約をした



就活報告会

小野晃典研究会 第22期 平壮真



本日の流れ

1. 自身の就職先について
2. 小野ゼミを続けながらの就活
3. 最後に



1. 自身の就職先について



住友生命
（正式名：住友生命保険相互会社）



生命保険って何するの？

大勢の人々が掛け金を出し合い
大きな共有財産をつくる

そして、万一のことがあったと
きには、経済的に助け合う



住友生命の特徴とは？

・生命保険業界大手4社のうちの1社

・日本で42社ある生命保険会社の中で、5社しかない
相互会社のうちの1社

・健康増進型保険「Vitality」を初めて開発



相互会社って何？

お客さまからいただいた
資本を運用することで
成り立っている！

信頼が何より大切



2. 小野ゼミを続けながらの就活



どんな会社に入りたかったか？

長い期間に渡って、関わり続けることのできる会社

生命保険は、
お客さまと契約した時点がスタート
その後亡くなるまで一生涯に渡ってサポートすることができる



やってよかったこと

・業界を絞ったのが早かった
少数の企業に集中して対策をとることができた

・面接対策を他の人に頼んでやってもらっていた
自分の伝えたいことが伝わっているのか確認した上で、
本番に臨むことができた



後悔していること

・他の業界のことももっと幅広く知っておけばよかった
今後必要になってくることも含めて、知っていて損することは
ない

・秋学期の隙間時間をもっと有効活用するべきだった
三田祭明けの一段落したタイミングで、再度業界分析を行う
ことで違う道ももしかしたら…

・資格の勉強をしておけばよかった
入社後に取らないといけない資格もあるから、あらかじめ
取っておけば確実にアドバンテージだった



3. 最後に



3. 最後に

小野ゼミでの学びが就活にも
応用できる

そのためにも

今のゼミ生活を全力で取り組む
ことが大切



就活体験
五十君凜子 



TOPPAN
ホールディングス株式会社

元々は、総合印刷会社。

今は、印刷テクノロジーを中心として、

情報コミュニケーション事業・生活産業事業・

エレクトロニクス事業を展開している。



私の専攻

どんな会社に入りたいと思っていたか

抽象的だけど、
仕事の幅が広い会社に入りたかった！

飽き性だけど、
その分色々なことに深くハマリやすい性格でもあったので、

部署が違うだけでやることが全く変わるような会社
（TOPPANもそうだし、広告会社もそう）に入りたかった。



自己分析

とにかく些細なことでもいいから、幼少期から振り返る！



就活
を振り返って

やってよかったこと

・OBOG訪問
そこで働いている人からこその会社の見え方や、雰囲気を知ることが

出来る。ESの添削や面接対策をしてもらったりも。
（ビズリーチより大学サイトの方が繋がりやすい気がする）

・自己分析に繋がるESを書く
自分史を書かせたり、自分の過去をかなり振り返らされるESの場合、

それが自己分析に繋がるし、一度振り返っておくことで
面接での引き出しが増える。



就活
を振り返って

後悔してること

・業界を早くから絞り過ぎた
採用人数が少ない業界志望の場合（広告やデベなど）、他の業界も見た方

がいい気がする。自分は、金融やITを毛嫌い
していたが、説明会など行くべきだったかなと思う。

・興味ない会社のインターン（特に1Day）は意味がない
インターンにどれだけ行けたかは本当に重要じゃない！

自己分析をして話の引き出しを増やしたり、
徐々に受ける企業を選別していった方がいい気がする。



最後に

就活を終えて思ったこと

・周りに流されないこと！

・情報に惑わされないこと！



就職活動報告
小野晃典研究会第22期 渡辺奈佳
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クレジットカード事業のパイオニアとして日
本のカード業界を牽引してきた企業。
通称SMCC。

特徴
1968年に日本で初めてVISAと国際提携

ブランディングキーメッセージは
「HAVE A GOOD CASHLESS.」
強み

成長性のある業界でトップである点
営業収益は、競合にあたる三菱UFJニコス、
JCBを押さえて1位を獲得している！

(株)三井住友カード
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主な事業内容

イシュイング
個人や法人にクレジットカードを発行する。
カード利用代金の請求・回収、ポイントプログラムの運営。
アクワイアリング

カードを使えるお店（加盟店）を増やす。
お店に決済端末を提供し、売上処理を行う。

(株)三井住友カード



•グループで活動した経験（ディベート、ビジコン、三田論）

→グループ内で自分がどのような役割ができるかを考えて行

動する習慣ができた。

→思考を止めず、自分の意見を出す習慣ができた。

• SAS演習

→具体的な細かいタスクにやりがいを感じた。

5

小野ゼミでの経験



•成長性のある業界におけるトップ企業

•ワークライフバランスを保つことができる環境

•データサイエンス経験を積むことができる環境

•マーケティング経験を積むことができる環境
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どんな会社に入りたかったか



• 受ける企業を絞ったこと
→本気度が他の学生と違った。

• 事前準備を怠らなかったこと
→企業分析、質問応答集の作成

• 友達と就活について話すこと
→自分のやりたいことが分からなくても、友達と意見交換をする
ことで自分の価値観を知ることができた。

7

やってよかったこと



• 他人と自分を比較したこと

→本当に時間と体力の無駄。自分の人生を決めるのは自分。他人

にとって良いことが、自分にとって良いこととは限らない。

とにかくお金を稼ぐ！！＜＜そこそこ稼いで自分の生活も大切に

したい

8

後悔したこと
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