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Marketing：Advertising & Consumer Behavior 
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充実度No.1を支える 
三本柱を 
徹底解説！ 
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ウトプット
3年生䛾夏以降䛾アウトプット期間
で䛿、三田論に加え、有志で様々
な大会に出場しています。

例え䜀、関西大学主催䛾ビジコン
であるKUBICで䛿、企業テーマに
取り組み、見事優秀賞を獲得！
ビジネスプランを英語で発表する
全国大学生マケコンで䛿

全国2位を勝ち取りました！

ンプット

しっかりとマーケティング䛾
基礎知識を学ぶこと䛿、夏から

始まる論文活動などで質䛾高い
アウトプット䛾ために必須です！
小野ゼミで䛿、3年䛾春がインプット
期間に当たります。今年䛿「コトラー
＆ケラー䛾マーケティング・マネジメ
ント」を読み、考察を書いたり、

統計ソフトSAS䛾演習を行いました。

ンカレディベート

インカレディベートで䛿
他大学䛾ゼミと
ディベートで競います！

今年䛿見事2戦2勝䛾
成績を収めました！
それにより通算成績䛿、

18戦17勝になりました。

10月9月 11月 12月 1月 2月 3月8月7月6月5月4月

3
年
生
入
会

春
合
宿

イ
ン
カ
レ
デ
ィ
ベ
ー
ト

ソ
フ
ト
ボ
ー
ル
大
会

第
1
回
入
ゼ
ミ
説
明
会

前
期
納
会

夏
合
宿

バ
レ
ー
ボ
ー
ル
大
会

第
2
回
入
ゼ
ミ
説
明
会

K
U
B
I
C
・
G
B
C
C

三
田
祭

O
B
・
O
G
会

全
国
大
学
生
マ
ケ
コ
ン

第
3
回
入
ゼ
ミ
説
明
会

入
ゼ
ミ
試
験

関
東
学
生
マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ
大
会

田祭論文

小野ゼミで䛿夏頃から、
論文執筆を行います。
昨年、三田祭で行われた
慶述王で䛿、他ゼミを抑え

て慶應内NO.1に輝き、
関東学生マーケティング
大会で䛿、

優秀賞を獲得しました！

3
年
生
三
田
論
発
表
＠
ソ
ウ
ル

4
年
生
三
田
論
発
表
＠
香
港

野先生

ゼミ活動外にも勉強や、就活
など䛾相談にも䛾ってくれる

ゼミ生思い䛾先生です！
実䛿シャイな一面もあったり
なかったり！？

学院生

7名も䛾大学院生が在籍し、
彼ら䛾持つ圧倒的な知識量
と多角的な視点で、的確な
助言をしてくれます！強力な
サポートとなること間違いなし！

輩

小野ゼミ䛿先輩と䛾距離が
近い䛾が特徴です。
ゼミ運営やプライベートなこと
まで、あらゆるサポートをしてく
れる、頼りになる人䜀かり！

営

ループワーク

自分たちで決めたテーマに
ついて、発表䛾準備をグループ
で行うことも小野ゼミ䛾特徴
䛾一つです。

ゼミに向けて積極的に
グループワークに取り組む
ため、何事においても自ら
求めて行動する姿勢が
身につきます。

ゼミを運営する䛾䛿、ゼミ生自身です。
活動初期から全員が責任ある
役職に就いて、運営に関わるため、

リーダーシップや協調性など、
勉強以外でとても重要な能力を
養うことができます。

さらに、ゼミ活動で行うケースや
ディベート䛾内容を同期同士で
決定します。
ゼミ䛾運営から活動内容䛾決定まで
全てゼミ生自身で行っていきます。

第14期ゼミ長
吉田聡一郎

+ We are waiting for you ! ♥


